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Rolam

* 2001-2016 Online marketing tanacsado IM

* HubSpot viszontelado CEE

* Elismert tréner és konferencia elbadd

 EFFIE és "Az év honlapja" zsUri tag

* Konverzid marketing evangelista

* Tobb képzés akkreditatora, szakcikk é€s konyvird
e 2012-2013 Grey Budapest, CDO

¢ 2011-2012 Allegroup marketing igazgatodja



Az inbound marketing szemlélet
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Inbound marketing csapat




Célok, tervek, benchmarkok




Content buyer persona szerint




Contenttel edukalni, ugyfélszerzésig

Kulcsszo a
megtalalhatosag:
Ertékes website tartalom,
blog bejegyzések és
k6zOsségi média Uzenetek
optimalizalva, hogy
lead-eket lehessen
generalni

Ugyfelek megértése:
A marketing
perszonalizalhatd ha
megeértjuk a
célcsoportunk
szukségleteit. 1-1
kommunikacio



Content formatumok multiplikalasa
koltséghatékonyan




Content marketing szolgaltatok




Lead generalas
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Lead gondozas
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Marketing automatizalas, szemlélet és
MA szoftverek helyes kivalasztasa

campaigns

valuate

campaigns
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Marketing
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Identify
qualified
leads

Generate
leads

Nurture
leads
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Megtérul-e az inbound marketing?




KOSZONOM A FIGYELMET!

TOVABBI INFOK: SENPAI.HU/IM-WEBINAR

10 Iépés a hatékony inbound marketing fele
- webinarium -

Regisztralj a webinariumra
2016 Februar 25. csutortok
17:00 - 18:00
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http://senpai.hu/im-webinar

